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微工商学院项目合作方案 

 

第一部分：微工商学院项目介绍及未来价值分析 

一、公司介绍 

上海希尔默科技股份有限公司是一家专门针对工业品领域的专业从事移动

互联网粉丝和社群运行的公司。为广大工业品营销人提供“学习+财富二合一”

的社区平台，为优秀讲师群提供“培训+粉丝二合一”的吸粉平台，为广大工业

品企业提供“省钱+人脉二合一”的资源平台。  

二、三大价值 

针对三大价值内容，我们的运作思路是如下三个策略，具体表现为： 

1、 针对工业品营销人提供“学习+财富二合一”的社区平台； 

1.1、几乎成本价的人会门槛（98 元/年），为广大会员提供超值产品，我们

的产品包含： 

要求 序号 四大价值 

 

入会

的条

件： 

98 元/

人 

1 价值为 3000 元的光盘一套：分别有《工业品营销》、《轻

松搞定大客户》、《卡位战略》三套光盘； 

2 另外有 5 套书籍：分别是《营销管控》、《大客户销售策

略与项目管理》、《做大单 I》、《做大单 II》、《做大

单 III》实用的电子图书； 

3 在微工商学院平台，可以享受 150 节微视频的内容： 

《项目销售为什么总是雷声大雨点小》、《信息收集有 18
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招》、《搞定线人有 13 刀》、《搞定高层七剑下天山》、

《招投标九大策略》、《催款技巧三十计》等； 

4 每年至少有 100 位工业大咖分享工业品营销的培训主题，

有丁兴良、陆和平、汪奎、狄振鹏、吕春兰、陈伟、宋帅、

杜忠等知名讲师 

1.2、只要入会之后，推荐会员可以享受三级分销机制，为广大会员“边学

习边分享边赚钱”的模式，只要推荐他人来参与，就可以享受额外的利益体系： 

我的位置 一级分销利

益机制 

二级分销利

益机制 

三级分销利益机

制 

合计 

98 元/人 33 元 11 元 6 元 50 元 

可以返还 

举例说明 

98 元/人 

（我） 

张** 33 元 小张 11 元 小小张 6 元  

李** 33 元 小李 11 元 小小李 6 元  

黎** 33 元 小黎 11 元 小小黎 6 元  

王** 33 元 小王 11 元 小小王 6 元  

我 我推荐了四

个人（132

元） 

前面四个人

分别各推荐

了一个人 

（44 元） 

前面（小张、小

李、小黎、小王）

又分别各推荐了

一个人（24 元） 

我成功地赚

钱 ：

132+44+24=2

00 元 

2、为优秀讲师群提供“培训+粉丝二合一”的吸粉平台： 
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2.1、让优秀讲师群有一个培训的平台，充分发挥自我的能力； 

要求 序号 四大价值 

 

入会的

条件： 

98 元/

人 

1 可以让讲师成为平台的主讲之一，为广大工业品营销人

提供更有价值有实战的智慧； 

2 可以让讲师自己的微视频成为平台的一个核心内容，可

以成为展示自我有力手段； 

3 可以帮助讲师在我们平台上，拍摄自己的微视频，及出

版自己的有偿的光盘； 

4 可以让讲师在线下提供无偿或有偿的培训课程，从而转

化为生产力。 

2.2--让优秀讲师群有一个吸粉的平台，成为粉丝经济的主宰者； 

要求 序号 三大价值 

 

入会的

条件： 

98 元/

人 

1 根据粉丝的数量，可以设计有针对的产品线，满足粉丝

的需求，转化为生产力； 

2 可以进行自我众筹的一个手段，为未来的书籍、光盘、

培训、项目做有力的铺垫； 

3 可以进行跨界营销，整合粉丝的力量，实现培训师的自

我转型。 

3、为广大工业品企业提供“省钱+人脉二合一”的资源平台： 

3.1、为广大工业品企业（老板、总监、主管等）提供一个省钱的培训平台； 

要求 序号 二大价值 
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入会的

条件： 

98 元/

人 

1 以往培训的费用比较高（一天至少 1500 元），我们可

以进行网络学习，因为网络上未来至少有 500 个微视

频，解决营销的常见困惑及问题，可以直接让员工碎片

化学习； 

2 以往培训几乎能难为员工提供专家在线互动的机会，但

是我们的平台专家培训之后可以参与互动讨论，直接提

问，把疑难问题让专家解答； 

3.2、位广大工业品企业（老板、总监、主管等）提供一个人脉的整合平台； 

要求 序号 二大价值 

 

入会的

条件： 

98 元/

人 

 

1 

未来这个平台有至少 5 万以上的营销人，可以借助营

销人员的关系进行人脉整合，让销售生意更加快捷、

更容易成交； 

 

2 

可以让 5 万以上的营销人，进行资讯、知识、行业问

题进行整合，让问题及时解答，让资讯容易获取，让

人脉更易整合。 

三、平台未来 

未来平台发展的愿景是为工业品营销人提供有想象力的社区群，成为工业

品营销人的生活和学习的第二家园。 

四、我们的目标 

1、平台在 2 年之内聚集 10 万的营销人； 

  2、平台上至少有 200 位营销讲师群； 
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  3、平台上能够有 10 个至少有 100 万众筹的项目；                       

  4、平台上至少有 10 个工业企业领军人物（工业企业 500 强）； 

  5、平台至少有 300 个联合发起人； 

  6、平台已经吸引二轮以上的风投。（至少有 2000 万的风投资本） 

五、期待你的参与 

1、成为第一批【微工商学院】的会员； 

2、成为第一批【微工商学院】的联合发起人； 

3、成为第一批【微工商学院】的价值顶层设计者； 

4、成为第一批【微工商学院】的宣传大使； 

5、成为第一批【微工商学院】的未来合伙人。 

 

第二部分：合作内容 

一、合伙条件： 

在细分行业中的领军人物，能独立自主地作出经营决策的人。 

二、盈利点及意义 

（1）该项目与时俱进，将互联网营销思维融入传统企业管理； 

（2）该平台聚焦数十万营销人，是粉丝量高、质量高的平台，深度拓展人

脉； 
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（3）推荐会员： 

互惠互利，收益共享。 

这是一个知识共享，收益共赢的平台，也是将工业品营销将互联网充分有

机结合的社区平台，这里聚焦行业精英，有一流的讲师圈层。期待您的加入！ 

 

联系人：王女士 

联系电话：15026776324 

微信号：Weigongshangxueyuan 

公司地址：上海市浦东新区张江高科毕升路 289 弄富海商务苑（三期）1 号

楼 5 层（202142） 

网  站：www.china‐imsc.com 

 

知名企业家 

1、推荐学习者 200 名  提供出版 1 本书的机会 

2、以此类推，推荐的行业学习者越多，股份越高。例如：推荐

50 人：股份*1.5 倍；推荐 100 人：基数*2 倍以此类推； 

3、可以有机会成为联合发起人及校董的机会。 


